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Parliamo di...batterie e caricabatterie

Quali sfide pone alla vostra azienda 

il regolamento UE sulle batterie pro-

posto lo scorso marzo ?

Per GYS questo regolamento non rap-

presenta un problema ma piuttosto 

un’opportunità. Mi spiego meglio: noi 

non vendiamo batterie, ma possiamo 

aiutare i nostri clienti che le vendono 

e gli utilizzatori ad allungare il ciclo 

di vita delle batterie in uso o in stock 

tramite una manutenzione corretta con 

i nostri prodotti che, oltre a garantire 

una carica professionale di qualsiasi 

tipo di batteria, assicurano tutti anche 

un’attività di mantenimento del prodot-

to quando il veicolo resta in sosta per 

lunghi periodi. Inoltre, alcuni modelli 

sono in grado di garantire anche un’at-

tività di stabilizzazione delle batterie 

durante le fasi di riprogrammazione 

dei veicoli o di interventi di manuten-

zione di vario tipo dove vi sia la neces-

sità di mantenere attiva la tensione. La 

funzione di stabilizzazione che offrono 

i prodotti Gys Pro preserva e mantiene 

lo stato massimo efficienza della bat-

teria anche sotto sforzo/stress tecnico.   

Può descrivere la vostra offerta di 

caricabatterie per autoveicoli?

È molto ampia e comprende sistemi di 

base tutti forniti di carica/mantenimen-

to, di carica/mantenimento/stabiliz-

zazione per qualsiasi tipo di batterie. 

Oltre ai sistemi di carica abbiamo una 

gamma ampia di avviatori e/o booster 

con o senza batterie che consentono 

di effettuare avviamenti di emergenza 

in qualsiasi situazione. 

Se ci riferiamo alla domanda prece-

dente, i prodotti a condensatori sono 

sicuramente quelli che rispondono 

meglio alla tendenza dei consumatori 

“Green”: Startronic 800 12Ve Startro-

nic Hybrid 950 12V, Gyscap 680E 12V, 

Gyscap 24V 

Quanto è importante l’innovazione? 

State lavorando esclusivamente a 

innovazioni di prodotto o anche alla 

messa a punto di nuovi servizi?

L’attività di ricerca e sviluppo è sempre 

stata e sarà sempre la nostra priorità. 

GYS vi investe ogni anno somme im-

portanti. Nel 2021 GYS ha realizzato 

125 Mil/€ con investimenti pari al 5% 

del proprio fatturato in R&D e con più 

di 50 innovazioni di prodotto. I servizi 

che mettiamo a disposizione per alcu-

ni canali di vendita sono le attività di 

demo e consulenza pre-vendita e per 

tutti tanti video tutorial riguardanti l’uti-

lizzo dei nostri prodotti. 

Rispetto agli altri canali distributivi 

da voi presidiati come si posiziona 

in quanto a volumi di vendita la Fer-

ramenta?

I nostri prodotti sono veicolati oltre che 

nella ferramenta anche nelle forniture 

industriali, agricole e auto con volumi 

interessanti, ma la quantità e capillari-

tà di copertura del territorio delle ferra-

menta genera volumi maggiori.

Avete qualche suggerimento su 

cosa dovrebbe fare il canale del-

le Ferramenta per massimizzare le 

vendite? 

I prodotti della linea Artic, Gysflash e 

TCB, best sellers e top di gamma per 

la carica, il mantenimento e stabilizza-

zione (Gysflash Pro) offrono amperag-

gi che vanno da 0,8A a 8-9 Ampere. 

Possono, quindi, soddisfare tutte le 

esigenze di manutenzione delle batte-

rie. Le ferramenta che vogliono farne 

un business di primo livello devono 

proporre in esposizione le gamme in 

modo completo e/o con un esposito-

re dedicato completo. Poche migliaia 

di euro d’investimento sono sufficienti 

per rispondere ad ogni esigenza dei 

clienti in modo professionale e appro-

priato. 

IL PUNTO DI VISTA DI Gys Italia
Intervista a Massimo Corò, 
Direttore Filiale

Gamma TCB
Gamma GysFlash




